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9 La Rivendita: Ci racconta brevemente
la storia della sua azienda?

Petrosino: Il Gruppo Petrosino é una realta imprenditoriale ben radicata
alivello nazionale ed europeo. Seicento rivendite in Italia e venticinque distribu-
tori in sei Paesi dell'UE assicurano una rete di vendita capillare. Il variegato mix
di prodotti offerti (ponteggio a telaio prefabbricato, a tubo e giunto, macchine
da cantiere, box metallici, monoblocchi, rete metallica di recinzione) € in grado
di reggere la sfida della competizione internazionale. Esperienza venticinquen-
nale nel settore edile, competenza, talento, solidita organizzativa, attitudine al-
l'innovazione, collaborazioni con importanti centri di ricerca e prodotti certifi-
cati sono i punti di forza di un gruppo che con i suoi cinque marchi, Edilcome,
Redaelli, ConDor, Obim e Sky, sta conquistando livelli di eccellenza in diversi
segmenti del comparto edile.

La Rivendita: Preferite un ti-

po di rivendita particolare per la di-
stribuzione der vostri prodotti?

Petrosino: | nostri partner idea-

l sono i rivenditori specializzati in at-

trezzature per |'edilizia, che vengono

affiancati e supportati nella prepara-

zione del personale alla vendita per

proporre soluzioni cantieristiche d'a-

vanguardia che consentono al cliente

l'impiego di prodotti innovativi e |l
conseguente abbattimento dei costi.

ﬁ La Rivendita: Come giudi-
ca 'evoluzione della distribuzione
awenuta neqli ultimi dieci anni in
Campania, una regione che cono-
scete bene?

Petrosino: In Campania si é
registrato un aumento della do-
manda soprattutto nel settore delle
ristrutturazioni. Non sempre que-
sto trend di crescita é stato accom-
pagnato da uno sviluppo in termini
di professionalita impiegate nel
settore rivendita. Il sistema Campa-
nia risente ancora dell'insufficienza
degli investimenti nella formazione
del personale, della mancanza di
aggregazione tra i diversi attori
della distribuzione e della quasi
inesistente cultura della comunica-
zione integrata.

La Rivendita: Quale tipo di
supporto offre l'azienda alla sua rete
distributiva?

Petrosino: | rivenditori sono
considerati veri e propri partner del
Gruppo, pertanto sono dedicati lo-
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ro corsi di formazione periodici te-
nuti dai nostri funzionari e meeting
biennali di aggiornamento sulle
novita, in modo che possano offri-
re al cliente la soluzione piu adatta
alle proprie esigenze, garantendo
qualita e risparmio. Forniamo poi
materiale illustrativo e manuali di
montaggio, disponibili anche sul
nostro sito web. Infine, | tempi di
consegna rapidi e I'assistenza pre e
post-vendita svolta dal nostro uffi-
clo tecnico rappresentano compo-
nenti essenziali del successo dei
nostri marchu.

La Rivendita: Quali sono
seconda lei 0ggi i servizi pit impor-
tanti che la moderna rivendita edife
deve offrire alla sua clientela?

Petrosino:  Professionalita
nella risposta, proposta di materia-
li di alta qualita - realizzati attra-
verso processi produttivi all’avan-
guardia che consentono un rispar-
mio economico immediato - e di-
sponibilita dei prodotti in magazzi-
no costituiscono la garanzia fon-
damentale di servizi eccellenti; a
cio si deve sommare la possibilita
di effettuare consegne dirette, di
offrire |'assistenza di tecnici spe-
cializzati in cantiere e un parco no-
lo adatto a coprire le piu svariate
esigenze dell'impresa.

La Rivendita: Qual é il posizionamento
di IMA sul mercato italiano e a quali canali distributivi si affida?

Aliberti: IMA ¢ presente sul mercato italiano e internazionale da circa
trent’anni, con una quota pari al 10% del mercato nazionale per quanto ri-
guarda gli abrasivi rigidi, distribuiti in Italia attraverso una rete di 3.000 riven-
ditori specializzati di cui circa 800 nel settore dell'edilizia. Attualmente I'azien-
da copre il 4% del mercato nazionale relativo a tale settore.

La Rivendita: £ in Campania?
Aliberti: In questa sola regione i concessionari IMA sono un centinaio;
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